
Principais desafios:
Cadastrar clientes para criar uma 
base de dados confiável

Aumentar a recorrência de compra 
dos clientes

Ter um programa de fidelidade consistente
e com metodologia validada

Adequar dados de clientes na LGPD

O Grupo Aramis existe há mais 
de 27 anos e está presente em todos 

os estados brasileiros, com 120 
lojas e 1200 multimarcas, tornando-se 

uma grande referência em moda 
masculina. 

Muito além de 
um cashback
O Giftback nasceu com o objetivo de digitalizar 
e potencializar as funções de um simples 
programa de fidelidade. Na prática, ele 
funciona como uma plataforma completa que 
vai muito além de um cashback - integrado 
desde a aquisição até a fidelização - e sob 
medida para o seu negócio.

Giftback



Aumente suas vendas de 10% a 20% 

em até 100 dias com nosso bônus 

de fidelidade, usado e aprovado por mais 

de 2 mil marcas e presente em mais de 30 

mil lojas. E com um grande diferencial: nosso 

time de especialistas em varejo, que auxilia 

nossos parceiros na gestão da campanha 

de fidelidade ideal.

Benefícios:
Quem volta gasta em média 7x o valor do bônus

Usado e aprovado por +2 mil marcas e +30 mil lojas

Suporte completo para a gestão da sua campanha

Custo zero de implementação; sem multa nem cláusula de saída

Giftback

Acesse crmbonus.com 
e conheça a nossa solução!

Pronto para fidelizar seus clientes? 

Mais sobre o case Aramis

Inteligência Artificial
Avance nos resultados utilizando nossa Inteligência Artificial, criada para entender
a jornada dos clientes e ativar gatilhos de vendas no melhor momento de compra
 - e assim, garantir o melhor retorno sobre investimento para seu negócio.

das clientes voltam a 
comprar em até 30 dias

é a média incremental 
sobre o valor do bônus

 faturamento incremental 
no período


